
JOSE ALEJANDRO GODOY CABEZAS
Calle Viña del Valle N° 8890, Dpto. I-403, Pudahuel, Santiago

(09)-4418684
E-mail jgodoy23@yahoo.es

Ingeniero en Administración de Empresas, con mención Marketing y Gestión Comercial, 
egresado  de  Universidad  Mayor  año  2012.   Titulado  de  Técnico  en  Administración 
Comercial  en  C.  F.  T.  Escuela  de  Comercio  de  Santiago.  Con  experiencia  en  el  área 
comercial  de más de 10 años ejerciendo labores desde Supervisor de Ventas,  hasta la 
actualidad como Key Account Manager y Jefe de Ventas clientes directos, para la Empresa 
Virginia S. A. y Demaria S.A., representándola en la relación Comercial con clientes como 
Cencosud, Rendic, Sodimac, Easy, Montserrat, Mayoristas 10, Rabie y otros. 
Con un gran compromiso organizacional, de naturaleza analítico y creativo, orientado a 
visualizar e identificar oportunidades, necesidades, problemas y entregar soluciones. Con 
un alto nivel de responsabilidad, compromiso y vocación. Orientado a establecer buenas 
relaciones interpersonales, pro-activo y de trabajo en equipo.

EXPERIENCIA LABORAL.

Compañía Manufacturera de Aconcagua S.A
Quilicura, Santiago

Key Account Manager            Actualidad

 Responsable de las relaciones comerciales con los clientes asignados, analizando 
resultados,  buscando  oportunidades  de  mejoras,  planificando  en  conjunto  con 
cliente actividades comerciales, visitando frecuentemente puntos de ventas para 
buscar una mejora continua y conseguir los logros esperados por la Gerencia.

 Durante el 2009 se hace cargo de la cuenta Cencosud Retail.  S.  A. logrando un 
ordenamiento de la cuenta y buenos resultados, trabaja directamente con cliente 
en lograr los resultados esperados, buen manejo de herramientas computacionales 
de la Compañía como de cliente (B2b Cenconline).  El 2010 se hace cargo de la 
cuentas  SMU (con  las  cadenas  de  Supermercados  Unimarc  y  Mayoristas  10)  y 
Sodimac  S.  A.  buscando  lograr  los  mismos  resultados  conseguidas  con  cliente 
Cencosud Retail. S. A.
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Jefe de Trade Marketing          2008

 Responsable  de  liderar  al  equipo  de  trabajo  en  terreno  conformado  por 
Supervisores y Mercaderistas de toda el Área Metropolitana.  Trabajo netamente 
en  terreno  evaluando  el  desempeño,  capacitando,  incentivando  y  siempre 
buscando elevar los resultados de la compañía.  Encargado de analizar las rutas de 
trabajo con la finalidad de aprovechar al máximo los recursos, optimizando para 
obtener los resultados.  

 Encargado de la correcta implementación de las actividades pactadas por los Kam, 
buscando mejorar la ubicación de los productos y negociando directamente en sala 
exhibiciones adicionales.

Analista de Cuentas Claves          2006

 Encargado  de  la  relación  comercial  con  clientes  del  tipo  Institucionales  y 
Supermercados. A cargo del análisis de ventas, avances de ventas, análisis de las 
categorías y productos. Usuario de Sap, As y Brio Query. 

Vendedor Junior                       2005

 Responsable de ventas de la representación y venta de productos de la Compañía. 
Administrando  y  organizando  el  trabajo  en  terreno,  liderando  un  equipo  de 
Mercaderistas  para  preocuparse  de  la  atención  de  reposición  de  los  locales, 
también asistiendo a clientes del tipo Institucional.

EDUCACIÓN

Titulado de Ingeniero en Administración de Empresas 2012
Mención Marketing y Gestión Comercial
En Universidad Mayor

Titulado de Técnico en Administración Comercial         2008
C. F. T. Escuela de Comercio de Santiago.

Titulado de Técnico Medio en Administración Comercial         1996
Liceo Politécnico José Francisco Vergara E.
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CAPACITACIONES

 “Liderazgo situacional para Supervisores”, Development & Training System.      
 “Ventas y calidad de Servicio” BUSINESS INFORMATION GROUP
 “Técnicas de Administración de Personal” Pro Tec.

INFORMÁTICA

Conocimientos medios-altos
 Sap
 Office:

- Excel
- Word
- Powert Point
- Access

 As -400
 Brio Query
 Paginas B2B (Cenconline y Unimarc)

REFERENCIAS

 Sr. Francisco Davanzo Pomarino, Gerente de Ventas Virginia S. A.
 Sr. Rubén Gómez Burrow, Jefe de Trade Marketing Virginia S. A.
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